Wykład 5 – 4.12.2009
T: Mikroekonomiczne podstawy zależności makroekonomicznych

Jednym z podstawowych problemów modeli makroekonomii w krótkim okresie jest określenie podstaw stopniowego dostosowania się nominalnych cen i płac. Problem ten dotyczy zwłaszcza modeli keynesowskich. Modele te przewidują, że wstrząsy pieniężne pociągają za sobą wstrząsy realne, a główną cechą, która warunkuje tę prognozę są opóźnienia dostosowań nominalnych. Jak wskazują dowody empiryczne wywoływanie realnych efektów przez wstrząsy pieniężne są kontrowersyjne. Niektórzy krytycy modeli keynesowskich uważają, że modelowe założenia sztywności cen są sprzeczne z modelami zachowań mikroekonomicznych. Dlatego uznają, że teorie mikroekonomiczne dostarczają argumentów przeciwko trafności tych modeli. 


W rzeczywistości gospodarczej jest wiele powodów, dla których ceny i płace mogą nie dostosowywać się swobodnie do nowych warunków tak, aby zrównać podaż z popytem. Należą do nich np. niepewność, koszty zbierania informacji, koszty powtórnych negocjacji płacowych. Stosownie do przedstawionych powyżej problemów bada się stopień niedoskonałości nominalnych. Jednym z modeli opisujących wspomniane niedoskonałości jest model Roberta Lucasa, zwany również modelem niedoskonałej informacji.

1. Model niedoskonałej informacji Lucasa

Główną ideą tego modelu jest teza, iż producent obserwując rynkowe zmiany cen swojego produktu, nie wie czy zmiany cen odzwierciedlają zmiany względnej ceny tego dobra, czy zmianę poziomu łącznej ceny. 

Ceny na poziomie przedsiębiorstw są doskonale elastyczne, podobnie jak w modelu długookresowego wzrostu. Na skutek niepełnej informacji na temat tego, czy źródłem przesunięcia krzywej popytu danego przedsiębiorstwa jest zmiana podaży pieniądza (inflacja), czy jakiś inny czynnik (zmiana względnej ceny dobra). Efektem jest wzrost cen, ale w mniejszym stopniu, niż by to miało miejsce w przypadku posiadania przez przedsiębiorstwo pełnej informacji. 


Zgodnie z teorią mikroekonomii przedsiębiorstwo zwiększa produkcję do momentu, aż cena produktu zrówna się z kosztem krańcowym. Gdy cena produktu podnosi się w stosunku do innych dóbr (zmiana względna), w tym również nakładów, będzie ono zwiększać swoją produkcję, jeśli zaś wszystkie inne ceny wzrastają o tyle samo, co ceny dóbr przedsiębiorstwa, nic nie będzie go skłaniało do zwiększania produkcji. 


Zakłada się, że firmy mają trudności z uzyskaniem informacji na temat cen innych produktów, poza ceną własnych produktów. Przedsiębiorstwa specjalizują się w obserwacji zmian na swoim własnym rynku, zaś stosunkowo słabo są poinformowane o zmianach na innych rynkach. 


Wyprowadzenie krzywej podaży Lucasa

Krzywa podaży pojedynczego przedsiębiorstwa jest określona formułą:
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Yi – wielkość produkcji przedsiębiorstwa
Y* - potencjalna, normalna produkcja przedsiębiorstwa

Pi – cena produktu przedsiębiorstwa

P – cena łączna (wszystkich dóbr na rynku)

b – stała 

Równanie to oznacza, że produkt przedsiębiorstwa Yi jest większy od normalnego Yi* o kwotę równą stałej b pomnożonej przez różnicę między ceną produktu przedsiębiorstwa Pi, a ogólnym poziomem cen P. przedsiębiorstwo będzie zwiększać swoją podaż, dopóki jego cena będzie rosła w stosunku do innych cen. Krzywa podaży ma nachylenie dodatnie (b>0). 

Krzywa podaży przedsiębiorstwa
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Jeśli cena produktu przedsiębiorstwa wzrasta o tyle samo, co ogólny poziom cen, to zgodnie z równaniem podaży produkcja firmy nie ulegnie zmianie, gdyż w kategoriach względnych nic się nie zmieniło. 

Jeśli przyjmiemy założenie, że przedsiębiorstwo posiada ograniczoną informację o cenach na innych rynkach, to równanie będzie miało następującą postać:
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Pe – ocena ogólnego poziomu cen przez przedsiębiorstwo


Jeśli założymy, że wszystkie ceny w gospodarce rosną o tyle samo, to każde przedsiębiorstwo będzie obserwowało tylko wzrost ceny własnego produktu. Na podstawie błędnej oceny względnego wzrostu ceny własnego produktu, zwiększy produkcję. Jeżeli pozostałe firmy postąpią tak samo, to produkcja w gospodarce jako całości  będzie wyższa od poziomu potencjalnego. 

Zaobserwowanie wysokiej ceny na rynku jednego dobra będzie dla przedsiębiorstwa wskaźnikiem, że ceny na innych rynkach są prawdopodobnie również wysokie. Ma to miejsce zwłaszcza w gospodarkach o wysokiej stopie inflacji. Wówczas wzrost jednej ceny jest informacją, że inflacja trwa nadal. 


Gdyby przyjąć skrajne założenie, iż ceny względne nigdy nie ulegają zmianie, to przedsiębiorstwa natychmiast dostosowywałaby swoje oczekiwania co do innych cen o tyle samo, o ile wzrosły ceny ich produktów. W tym przykładzie nie ma odchylenia realnego PKB od poziomu potencjalnego. 


Gdy przedsiębiorstwo obserwuje zmianę ceny własnego wyrobu, to odpowiednio dostosowuje swoje oczekiwania dotyczące innych cen. Dostosowanie to będzie opierać się na relacji między ceną produktu przedsiębiorstwa, a ogólnym poziomem cen, z jakim przedsiębiorstwo miało do czynienia z upływem czasu. Formą zapisu tego dostosowania oczekiwań jest równanie:








[image: image3.wmf])

ˆ

(

ˆ

P

P

b

P

P

i

e

-

+

=

      


Oczekiwana przez przedsiębiorstwo ogólna cena Pe, jest wyższa od prognozowanej 
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 o kwotę równą iloczynowi stałej b i różnicy między ceną własną Pi, a przewidywaną ceną ogólną 
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.  Jeśli b jest równe 0, to cena własna przedsiębiorstwa nie wpływa na jego szacunek ogólnego poziomu cen. Jeśli b=1, wówczas przedsiębiorstwo podnosi swój szacunek dokładnie o tyle samo, o ile wzrasta jego własna cena. Na ogół współczynnik b jest mniejszy od 1 i większy od 0. wartość b zależy od tego czy zmienność ceny względnej, w porównaniu z ogólną zmiennością cen jest duża, czy nie. 

Jeżeli oczekiwania przedsiębiorstwa co do ogólnego poziomu cen wstawimy do równania podaży przedsiębiorstwa, to otrzymamy:







[image: image6.wmf][

]

*

)

ˆ

(

ˆ

i

i

i

i

Y

P

P

b

P

P

b

Y

+

-

-

-

=

  , a po przekształceniu:
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Równanie powyższe wskazuje, iż reprezentatywne przedsiębiorstwo produkuje więcej, jeśli cena jego produktu przewyższa przewidywany poziom cen. Jeżeli b jest bliskie 1, to b(1 - b) jest bliskie zera i firma nie powiększa znacząco swojej produkcji. Gdy zaś b jest bliskie zera, to współczynnik podaży jest większy. 

Krzywą podaży dla całej gospodarki otrzymuje się przez zsumowanie krzywych podaży wszystkich przedsiębiorstw. Realny PKB, czyli Y jest sumą wszystkich wartości produkcji Yi indywidualnych przedsiębiorstw. Łączny poziom cen jest sumą wszystkich cen produktów indywidualnych przedsiębiorstw podzieloną przez ich liczbę n. 

Jeżeli dodamy do siebie równania dla wszystkich przedsiębiorstw, to otrzymamy:
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Równanie powyższe nazywa się równaniem krzywej podaży Lucasa. 

Pokazuje ono, iż jeśli poziom cen P wzrasta ponad prognozowany poziom, to realny PKB podniesie się ponad poziom potencjalny. 

W celu sporządzenia wykresu krzywej podaży Lucasa, przekształcamy równanie do następującej postaci:
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gdzie c = 1/[nb(1-b)]
Krzywa podaży Lucasa

Sztywność cen na powyższym wykresie uwidacznia się, gdy krzywa łącznego popytu przesuwa się w górę o więcej, niż wzrasta podaż pieniądza. Poziom cen podnosi się względnie mniej. Gdyby przedsiębiorstwa dysponowały pełną informacją poziom cen pdoniósłby się o tyle samo, co podaż pieniądza, ponieważ krzywa podaży Lucasa byłaby pionowa.
Jeżeli przyjmiemy, że krzywa łącznego popytu jest określona równaniem:
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gdzie M oznacza podaż pieniądza, to krzywa łącznego popytu przesunie się w górę o tyle. Ile wyniesie wzrost podaży pieniądza. Prowadzi to do nowego punktu równowagi Y. Dopóki krzywa podaży Lucasa nie jest pionowa (dla b=1), poziom cen podnosi się mniej, niż wzrosła podaż pieniądza. Oznacza to wzrost realnego PKB, w wyniku wzrostu podaży pieniądza. 

W długim okresie przedsiębiorstwa uzyskują informacje o tym, co dzieje się na innych rynkach i ich ocena poziomu cen 
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podniesie się o tyle samo, co rzeczywisty poziom cen. Wówczas krzywa podaży Lucasa przesunie się w górę o tyle samo, co podaż pieniądza. W długim okresie nie wywiera to wpływu na realny PKB. 

Konsumenci zachowują się racjonalnie w formułowaniu swoich oczekiwań co do cen. Jeśli przewidują wzrost podaży pieniądza, to oczekują wzrostu poziomu cen. W ujęciu graficznym krzywa podaży Lucasa przesuwa się natychmiast w górę, tak, iż realny PKB nie ulega zmianie. 

Reasumując w warunkach racjonalnych oczekiwań przewidywany wzrost podaży pieniądza nie przynosi wzrostu realnej produkcji, tylko wzrost cen. Wniosek ten nazywa się twierdzeniem o nieskuteczności polityki monetarnej. Polityka pieniężna, która jest przewidywana, jest nieskuteczna.
2. Konsumpcja w warunkach pewności. Hipoteza cyklu życia i trwałego dochodu

    Badanie konsumpcji i inwestycji wynika z dwóch przyczyn. Po pierwsze istnieje zależność między konsumpcją i inwestycjami a rynkami finansowymi. Rynki finansowe oddziałują na całość gospodarki, właśnie przez wpływ na inwestycje. Po drugie konsumpcja i inwestycje, poprzez mechanizm sprzężenia zwrotnego wywołują ważne efekty na rynkach finansowych. 

Wyniki analizy empirycznej wskazują, że konsumpcja jednostki w danym okresie jest wyznaczona nie przez jej dochód w tym okresie, lecz przez dochód z całego okresu jej życia. Wskazuje się, iż użyteczność krańcowa konsumpcji jest stała, co oznacza, że konsumpcja również musi być stała. Wyrażeniem tego jest równanie:
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Ct – konsumpcja w czasie t

T – ilość okresów życia jednostki

A0 – wielkość początkowa majątku

Yt – dochód z pracy w czasie t
Według Friedmana prawa część równania to tzw. trwały dochód. Różnica między trwałym, a przejściowym dochodem to dochód przejściowy. Przejściowa zmiana podatków lub dochodów np. o wielkość Z, nie wpływa istotnie na zmianę dochodu, gdyż na dochód trwały przypada tylko wzrost o wartości Z/T. 

 W odniesieniu do oszczędności rozkład dochodu ma istotne znaczenie. Oszczędności w czasie t są różnicą między dochodem a konsumpcją. 
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Oszczędności są wysokie, gdy dochód jest wysoki w porównaniu ze średnią, czyli, gdy dochód przejściowy jest wysoki. Podobnie, gdy przejściowy dochód jest mniejszy od trwałego dochodu, to oszczędności są wielkością ujemną. Jednostka wykorzystuje oszczędności do wygładzania ścieżki konsumpcji.

Oszczędności są wykorzystywane do konsumpcji w przyszłości. Mogą one być wykorzystywane później jako konsumpcja lub zabezpieczenie dla rodziny. W przypadku np. odnoszenia swojej konsumpcji do znajomych i sąsiadów, większa konsumpcja dziś oznacza mniejszą konsumpcję w przyszłości, a tym samym pozostawanie w tyle za sąsiadami. 
Wg Keynesa konsumpcja jest określona przez bieżący dochód rozporządzalny. Uważał on, iż wielkość łącznej konsumpcji zależy od wielkości łącznego dochodu. Wyższemu bezwzględnemu poziomowi konsumpcji towarzyszy wyższy procentowy udział oszczędności w dochodzie.

W przekroju gospodarstw domowych zmiany dochodu odzwierciedlają takie czynniki, jak bezrobocie oraz fakt, że gospodarstwa domowe znajdują się w różnych punktach swojego cyklu życia. Wzrostowi bieżącego dochodu towarzyszy wzrost konsumpcji w takim stopniu, w jakim odzwierciedla on wzrost trwałego dochodu. Gdy zmiana trwałego dochodu jest znacznie większa od zmiany dochodu przejściowego, to konsumpcja rośnie z bieżącym dochodem w stosunku 1:1. Gdy zaś zmiana bieżącego dochodu tylko w niewielkim stopniu wywodzi się ze zmiany trwałego dochodu, tak iż konsumpcja wzrasta w niewielkim stopniu wraz z bieżącym dochodem. W efekcie nachylenie funkcji konsumpcji jest niższe, niż 1 dla przejściowego i krótkiego wzrostu dochodu, zaś nachylenie jest bliskie 1, gdy zmiana dochodu ma charakter względnie trwały. 


W efekcie można stwierdzić, iż konsumpcja jest wygładzona w porównaniu z rozporządzalnym dochodem – konsumpcja waha się mniej niż rozporządzalny dochód. Sprowadza się to do rozróżnienie między długo i krótkookresową krańcową skłonnością do konsumpcji. 

Długookresowa krańcowa skłonność do konsumpcji informuje na i ile wzrośnie konsumpcja w długim okresie, jeśli dochód rozporządzalny wzrośnie. 

Krótkookresowa krańcowa skłonność do konsumpcji informuje o ile wzrośnie konsumpcja w krótkim okresie – w ciagu jednego roku lub cyklu koniunkturalnego, jeśli wzrośnie dochód rozporządzalny. Zależność tę prezentuje wykres:

Krańcowa skłonność do konsumpcji w krótkim i długim okresie


[image: image15]   

3. Hipoteza w warunkach niepewności. Hipoteza błądzenia losowego.

Zgodnie z hipotezą dotyczącą konsumpcji w warunkach niepewności, w każdym okresie konsumpcja oczekiwana na najbliższy okres jest równa konsumpcji bieżącej. Z wniosku tego wynika, iż zmiany konsumpcji są nieprzewidywalne. Na podstawie definicji oczekiwań możemy je zapisać następująco:
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Wniosek:

Konsumpcja kształtuje się zgodnie z procesem błądzenia losowego. Jeżeli oczekuje się zmiany konsumpcji, to jednostka dąży do jej wyrównania w całym okresie. Jeśli oczekujemy wzrostu konsumpcji, to oznacza, że bieżąca użyteczność krańcowa konsumpcji jest większa od użyteczności krańcowej oczekiwanej w przyszłości. Jednostka dostosowuje swoją konsumpcję do punktu, w którym nie oczekuje się jej dalszej zmiany. 

Zmiana poziomu konsumpcji między okresem 1 a okresem 2 równa się zmianie oceny swoich dożywotnich zasobów przez jednostkę, podzielonych przez liczbę pozostałych okresów życia. Jednostka konsumuje tyle, ile konsumowałaby, gdyby miała pewność, że jej przyszłe dochody będą się równać ich średniemu poziomowi. Oznacza to, iż niepewność co do przyszłego dochodu nie ma wpływu na konsumpcję. 
Powyższe wnioski były sprzeczne z dotychczasowymi poglądami na konsumpcję. Z tradycyjnego poglądu wynika, że konsumpcja spada wraz ze spadkiem produkcji, ale oczekuje się, że nastąpi jej wzrost. Z tego wynika, że zmiany konsumpcji są przewidywalne. 

Z badań Halla wynika, że przy nieoczekiwanych spadku produkcji konsumpcja zmniejsza się jedynie o wielkość odpowiadającą wielkości spadku trwałego dochodu.

4. Zmiany konsumpcji w warunkach zmiany stóp procentowych

Jeśli przewiduje się, iż ceny przyszłych dóbr konsumpcyjnych spadną w efekcie np. obniżenia podatku, to ludzie odłożą swoje wydatki konsumpcyjne do następnego roku, aby wykorzystać niższe ceny. Będą tak postępować, dopóki będą mogli się obyć bez tych produktów w bieżącym roku. Konsumpcja w bieżącym roku obniży się, zaś w przyszłym wzrośnie. 

Czynnikiem określającym konsumpcję staje się tutaj stopa procentowa. Wpływa ona na cenę przyszłej konsumpcji w relacji do ceny konsumpcji bieżącej. Realna stopa procentowa jest względną różnicą między ceną konsumpcji bieżącej i przyszłej. 

Jeżeli nominalna stopa procentowa wynosi 7%, roczna oczekiwana inflacja wynosi 3%, to wtedy realna stopa procentowa wyniesie 4%. Jeśli konsument odłoży jednostkę konsumpcji na następny rok, to jego konsumpcja w roku następnym wyniesie 1,04 dzięki inwestowaniu przy stopie nominalnej 7% i stracie w wysokości 3%, na skutek inflacji. 

Zjawisko odkładania konsumpcji w czasie nazywa się stopą preferencji czasu. Jeżeli realna stopa procentowa jest wyższa od stopy preferencji czasu, to ludzie są skłonni do przesuwania swojej konsumpcji na rok przyszły. Między konsumpcją, a realną stopą procentowa występuje zależność ujemna. Natomiast między oszczędnościami, które są różnicą między dochodem rozporządzalnym, a konsumpcją, a realną stopą procentową występuje zależność dodatnia.


Z drugiej strony zmiany stopy procentowej zwiększają też dochód. Efektem tego będzie chęć zwiększenia konsumpcji bieżącej. Ostatecznie o wzroście lub spadku konsumpcji zadecyduje wypadkowa efektu dochodowego i substytucyjnego. 

Problemem jest jednak fakt, iż w cyklu koniunkturalnym dochód i stopa procentowa zmieniają się w tym samym kierunku. Trudno jest oddzielić efekty działania obu tych zmiennych. 

W przypadku dochodów z pracy. Gdy rośnie realna stopa procentowa, wzrasta wartość dochodu z dzisiejszej pracy w stosunku do dochodu jutrzejszego. A więc dochód z pracy jest dodatnią funkcją realnej stopy procentowej. 

Produkcja przedsiębiorstwa





Cena produktu w relacji do ogólnego poziomu cen (Pi – P)





Krzywa podaży przedsiębiorstwa


Yi=b(Pi – P)+Yi*





Y*i
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krzywa podaży Lucasa


� EMBED Equation.3  ���





Krzywa łącznego popytu przesuwa się w górę na skutek wzrostu podaży pieniądza





Wzrost podaży pieniądza





Wzrost poziomu cen





Poziom cen (P)





PKB (Y)





długookresowa funkcja konsumpcji





krótkookresowa funkcja konsumpcji





Dochód Y





konsumpcja
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